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冶乐咨询简介 

冶乐咨询成立于2005年，成员来自快消/零售行业的甲乙双方，这让我们有更敏锐

的，贯穿供应链上下游的视角。20年来，我们深耕在零售快消的渠道优化，致力于

零供双方更好的协作。我们的专业领域主要涵盖从山姆商品策略洞察到零售渠道客

制化需求应对、便利店客户管理、新零售/O2O管理与创新、KA管理、JBP/联合生

意计划等方面，并有幸服务于大量中国的快消品牌及零售商/平台。 
 

冶乐月刊 

快消/零售行业发展日新月异，从技术革新到渠道演化，对从业人员提出了层出不穷

的挑战以及学习的乐趣。 

为了帮助快消/零售从业者更好的掌握国内外行业动态，我们每天浏览大量国内外快

消/零售行业信息，选择最相关的新闻编辑整理成《零售快消行业动态》与您分享。 

如果您希望持续收到《零售快消行业动态》，请发送邮件至oc@elabridge.com并

将我们的邮箱添加到“安全发件人名单”。 
 

免责声明 

《零售快消行业动态》所有资讯均来源于互联网，冶乐仅为转载方。冶乐保证竭力

提供准确可靠的资料，但无法承诺所有资料绝对准确无误。 

《零售快消行业动态》所刊载的各类形式(包括但不仅限于文字、图片、图表)仅供

参考使用，并不代表冶乐的立场。 
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冶乐咨询-您的零售渠道管理伙伴 

北京冶乐咨询有限公司 
ELA Bridge Associates 

《从山姆商品策略洞察到零售渠道客制化需求应对》公开课 

上海班：2026年5月20-21日（课时: 1.5天） 

完整版大纲及公开课详情请咨询: 15210959542（同微信号）   联系人: 高老师    邮箱: greece@elabridge.com 

【课程概述与收益】 

 在当前零售行业竞争的环境下，“差异化商品”成为各零售业态越来越重要的生意增长引擎与竞争优势。

相较于其他零售业态，以山姆为代表的会员店业态因其极致的差异化商品力构建了更为坚固的护城河，借

鉴山姆会员店的商品策略，精准满足高价值客群需求，实现差异化突围，也成为不少零售商的创新/优化路

径。作为品牌方/供应商的销售团队，面对大卖场、便利店、盒马等不同零售业态的客制化商品需求，单枪

匹马难以应对。 

 本次【从山姆商品策略洞察到零售渠道客制化需求应对】公开课将深度拆解山姆会员店核心商品策略与实

操逻辑，包括“领先会员半步”理念、寻宝商品打造、专供/联名商品运营等，同时引申到其他零售业态的

商品需求洞察/操作与共创，助力品牌方/供应商有效应对商超的客制化商品需求，促进生意增长。                           

【讲师优势】 

 吴公鼎老师(KT Wu)拥有山姆会员店实际工作经验，对仓储会员店模式有较为深入的理解和研究；同时，

零供双方（山姆/沃尔玛&雀巢）工作经验, 让吴老师拥有贯穿供应链上下游的视角，善于从零售商/甲方的

视角与学员深度互动 

 为某领先跨国食品品牌的跨部门管理层团队提供“山姆合作与商品创新路径”维度的专题研讨工作坊 

mailto:ocgreece@elabridge.com


北京冶乐咨询有限公司 
ELA Bridge Associates 

冶乐咨询-您的零售渠道管理伙伴 

2026年4月零售快消行业动态+本月好文推荐 

请扫码关注冶乐公众号，每月《零售

快消行业动态》完整版将会持续更新

在公众号中的“行业洞察”板块。 

4月重点推荐好文 

 好文1  联合利华饮食策划发布2026四大餐饮趋势 

 好文2  Worldpanel消费者指数发布零售市场竞争态势变化 

国内零售快消热点 

 热点1  三元股份1.04亿元战略入股必如食品 

 热点2                    中国旺旺1.47亿元关联收购 

 热点3                    沃尔玛社区店计划苏州门店 

 热点4  大润发M会员店开放非会员交易 

 热点5  Costco中国将推出黑钻会员 

 热点6                    德国药妆Müller中国首店进驻上海 

 热点7                     鸣鸣很忙“零食王国”在长沙开业 

 热点8                     抖音生活服务组织架构大调整 

国际零售快消热点 

 热点1  联合利华食品业务与味好美官宣合并 

 热点2  三得利推出旗下可饮用的营养补充剂 

 热点3  达能集团宣布收购营养代餐品牌Huel 

 热点4  森永9亿收购美国冰淇淋制造商 

 热点5  联合利华12亿美元收购软糖补剂品牌Grüns 

 热点6                     美国山姆会员店将会员年费提高至60美元 

 热点7                     日本全家便利店试点AI透明翻译显示屏 

 热点8                     京东在欧洲推出线上零售品牌Joybuy 



北京冶乐咨询有限公司 
ELA Bridge Associates 

冶乐咨询-您的零售渠道管理伙伴 

分类 编号 课程名称 说明 

细分业态/渠道 

1 《会员店洞察与商品营销思路操作》 Club/仓储会员店渠道运作 跨部门共创工作坊 

2 《新零售环境下的连锁便利店客户管理》 CVS/便利店渠道客户洞察与业务提升培训 

3 《新零售环境下的O2O操作与营销创新》 O2O/即时零售渠道客户洞察与营销优化 

大客户管理 

系统培训 

4 《解析零售商– KA客户洞察与客户管理工具》 KA大客户管理基础 

5 《终端营销创新–陈列与促销》 KA管理日常运作，从洞察到创新/差异化 

6 《KA费用管控与投入效能提升》 KA投资效能维度，优化投入产出 

7 《KA谈判技巧与工具》 高效的客户沟通与谈判 

8 《JBP联合生意计划》 KA战略合作 

9 《KA品类管理 – 做终端的品类顾问》 KA管理进阶 

客户体验 10 《需求管理与体验设计》 优化客户体验的驱动要素与操作要素 

创新 11 【创新营销方案】工作坊 构建创新思路/抓手与内部商业计划书 

冶乐核心课程简介（部分） 

完整版大纲及公开课详情请咨询: 15210959542（同微信号）   联系人: 高老师    邮箱: greece@elabridge.com 

mailto:ocgreece@elabridge.com


北京冶乐咨询有限公司 
ELA Bridge Associates 

冶乐咨询-您的零售渠道管理伙伴 冶乐核心课程简介（部分） 



北京冶乐咨询有限公司 
ELA Bridge Associates 

冶乐咨询-您的零售渠道管理伙伴 冶乐灵活服务形式（可中英双语） 


